Programa CPGS - Cursos Profissionalizantes em Gestdo da Saude
Simulado de Prova de Conceito

Eixo Tematico CPGS-G
Precificagdo e Viabilizagdo de Pacotes e Procedimentos Contratualizados na
Area da Saude

Curso CPGS-G4
Projeto de Conta Tipo Pacote em Servigos de Saude

Questao 01
A anadlise da proposta de pacote em servigos de saude
A Se viabiliza apenas com a analise dos valores médios das contas abertas
B Se viabiliza com base na média dos valores das contas tipo pacote
C Na&o se viabiliza apenas com a analise dos valores médios das contas abertas
D Asalternativas a, b e c estdo corretas
E Nenhuma das alternativas anteriores esta correta

Questao 02
A anadlise dos precos médios das contas abertas
A Define o custo do procedimento
B N&o tem relagdo com a andlise de custo do procedimento
C Viabiliza a lucratividade do pacote em relagdo ao custo do procedimento
D Asalternativas a, b e c estdo corretas
E Nenhuma das alternativas anteriores esta correta

Questao 03

Fatores comerciais relacionados a geografia econdmica
A Podem compor as principais razdes para aceitar a proposta da Operadora
B Na&o podem interferia na analise da proposta feita pela Operadora
C Nao se relacionam com a proposta feita pela Operadora
D Asalternativas a, b e c estdo corretas
E Nenhuma das alternativas anteriores estd correta
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Questdo 04

A selec¢do para analise do valor médio das contas
A Deve considerar apenas as contas tipo pacote
B Deve mesclar contas abertas com contas do tipo pacote
C N3ao deve mesclar contas abertas com contas tipo pacote
D Asalternativas a, b e c estdo corretas
E Nenhuma das alternativas anteriores estd correta

Questao 05
A anadlise do perfil daidade e do sexo dos pacientes
A Naoinfluencia na analise de viabilidade da proposta da operadora
B Define cenarios em que a proposta da operadora pode ser ou ndo viavel
C Nem sempre é possivel de ser feita com base no histérico de contas
D Asalternativas a, b e c estdo corretas
E Nenhuma das alternativas anteriores esta correta

Questao 06

Na analise de viabilidade do pacote feita pela operadora
A Efundamental identificar receitas que passam pelas contas, mas n3o s3o de terceiros
B N3o interessaidentificar se as receitas sdo proprias ou de terceiros

C Todas as receitas que passam pelas contas devem ser consideradas como proprias
D Asalternativas a, b e c estdo corretas
E Nenhuma das alternativas anteriores esta correta

Questao 07
Para realizar a analise prego x custo
A Sempre deve ser utilizado o custo médio
B Sempre deve ser utilizado o custo minimo estimado
C Eutilizado o custo médio, ou minimo estimado ou unitario por procedimento
D Asalternativas a, b e c estdo corretas
E Nenhuma das alternativas anteriores esta correta
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Questao 08
A andlise custo x preco
A Permite avaliar somente o prejuizo, porque os tributos dependem do prego
B Eaque permite avaliar se o pacote define lucro ou prejuizo para o servigo de satide

C Permite avaliar se a operadora tem lucro ou prejuizo com o pacote
D Asalternativas a, b e c estdo corretas

E Nenhuma das alternativas anteriores esta correta

Questdo 09

Sobre a andlise da Geografia Econdmica
A Permite avaliar o cenario "demanda x oferta", fundamental para a negociagao
B Nd&o permite avaliar adequadamente o cenario "demanda x oferta"
C Nao é fator fundamental para decidir pela adesdo ao pacote proposto
D Asalternativas a, b e c estdo corretas
E Nenhuma das alternativas anteriores esta correta

Questao 10

Se a operadora prop&e pacote "full"
A Impede a evoluc¢do da negociagdo por parte do servigo de saude
B Sinaliza que a operadora esta agindo de forma impositiva

C Oservigo de saude deve estar preparado para propor e discutir alternativas
D Asalternativas a, b e c estdo corretas
E Nenhuma das alternativas anteriores esta correta
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